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Cette nouvelle version prend en compte les demandes 
d’amélioration que vous avez formulé, auprès de nos équipes ou 

directement sur notre outil. Nous avons écouté vos besoins et nous 

vous proposons quelques nouveautés pour améliorer votre utilisation
de B2PWeb. 

Nouveautés  :

+ Mise en place de Wishlist : marquer / ignorer une offre

+ Noter une offre comme appelée

+ Historisation des interactions entre utilisateurs et refonte du menu 
Consultants en Activités

+ Amélioration du Calculateur de trajet

+ Améliorations du service Mes Partenaires

+ Divers 

Agenda :

La mise en production aura lieu le 09 juillet 2025

à partir de 19h. 
Il n’y aura pas de coupure de service. 
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+ Mise en place de Wishlist : marquer / ignorer une offre : 

Pour trier la liste d’offres disponibles, identifier les offres intéressantes et vider la liste des offres 
non pertinentes, vous pouvez :

• Marquer des offres : retrouver les offres intéressantes dans une liste spécifique,

• Ignorer des offres : sortir les offres non retenues pour ne pas polluer votre liste d’offres.

Dans le menu Offres disponibles d’une recherche en cours de consultation, vous retrouvez 
l’ensemble des offres dans l’onglet Flux. Les offres ignorées sortent du flux et sont isolées dans 
l’onglet Ignorées. Les offres marquées restent dans le flux avec un indicateur spécifique et sont, en 
plus, isolées dans l’onglet Marquées.

Dans le menu Wishlist, vous retrouvez la liste de toutes les offres marquées et ignorées, de toutes 
les recherches confondues.

Les listes s’actualisent automatiquement en fonction des actions réalisées : marquer / démarquer, 
ignorer / rétablir. Les listes peuvent être vidées en un clic. 

Il est possible de marquer ou d’ignorer une offre :

• depuis la liste, et ainsi ne pas apparaitre dans les consultants,

• depuis le détail d’une offre.
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Fonctionnement détaillé : 

Cette fonctionnalité est activée par défaut mais peut être 
désactivée dans les Paramètres d’affichage. 
Si l’option est désactivée, les offres sont démarquées, et les 
offres ignorées reviennent dans le flux.

Le marquage peut être foncé (offre marquée sur la recherche en cours de consultation) ou clair 
(offre marquée sur une autre recherche).

L’affréteur n’est pas informé lorsque vous marquez ou ignorez son offre, cette information reste 
personnelle. 

Des raccourcis clavier existent pour passer de liste en liste sur les recherches (Maj+1, Maj +2, Maj 
+3).

En multi fenêtrage, vous retrouvez pour chaque recherche les différentes listes : flux, marquées, 
ignorées. Chaque recherche est indépendante, et dispose de sa propre gestion de Flux, Marquées 
ou Ignorées. 
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Les offres marquées ou ignorées sont propres à l’utilisateur, cela n’est pas partagé avec les 

autres utilisateurs du compte. 

Une offre ne peut pas se trouver dans les deux listes : marquées et ignorées. Si elle est 

ignorée, elle est démarquée. Si elle est marquée, elle n’est plus ignorée.

+ Noter une offre comme appelée : 

Pour gagner du temps et de l’efficacité en exploitation, une offre peut être notée comme 

appelée, pour éviter de rappeler l’affréteur plusieurs fois par erreur ou pour savoir qu’un de 

vos collaborateurs l’a déjà appelé. 

Fonctionnement détaillé :

Il n’y a pas de liste d’offres appelées, simplement un indicateur visuel sur la liste des offres et 

dans le détail. 

Cette indication est disponible dans les offres disponibles, les offres consultées, les offres 

sauvegardées et la wishlist. 

Au survol de la souris, vous pouvez voir quel utilisateur a marqué l’offre comme appelée et à 

quelle date. 
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+ Historisation des interactions entre utilisateurs et refonte du menu 

Consultants en Activités :

Exploitant et affréteur disposent d’un historique de leurs interactions. 

▪ Pour vous, affréteur, sur vos offres déposées, 

le menu Consultant devient Activités. 

Il recense l’historique : 

• Des consultants : ensemble des transporteurs ayant consulté votre offre de fret,

• Des demandes de contacts : ensemble des envois de coordonnées reçus,

• Des documents reçus : ensemble des envois de documents reçus. 

▪ Pour vous, exploitant, lors de l’envoi de coordonnées ou de documents, vous visualisez 

les échanges précédents. 

Les informations sont actualisées en temps réel, partagées entre utilisateurs d’un même 

compte et sont disponibles dans les offres supprimées, les offres consultées et 

sauvegardées. Cela vous permet notamment de retrouver l’ensemble des informations, en 

cas de litige. 
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+ Amélioration du Calculateur de trajet :

Pour une utilisation plus fluide du calculateur de trajet, les étapes de départ et d’arrivée 

vides sont disponibles à l’ouverture.

Sur le calculateur indépendant ainsi que sur celui lié à une offre, des animations visuelles 

permettent de mieux distinguer le changement d’étape par drag and drop (points de 

déplacement, vision du changement par le fond violet).

+ Améliorations service Mes Partenaires : 

Dans le cadre du service Mes Partenaires, vous déposez des offres enrichies auprès de 

partenaires sélectionnés par vos soins. Pour améliorer le service, des nouveautés sont 

ajoutées : 

• Les communautés ne sont plus sélectionnées par défaut sur le formulaire de création 

d’offre. Si vous souhaitez déposer une offre sur une Communauté, sélectionnez là. 

• Une case Prix négociable est ajoutée sur le formulaire de création d’une offre enrichie. 

Le transporteur visualise l’information sur l’offre. 

• Un filtre est ajouté dans l’Annuaire pour identifier vos Partenaires.
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+ Divers : 

• Correction de bugs

+ Besoin d’aide ? 

Contactez notre Service Client par téléphone au 04 90 71 42 31 ou 
par email exploitation@b2pweb.com.
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